0.J.D.: No hay datos Fecha: 01/02/2013
E.G.M.: No hay datos Seccion: NOMBRES
Tarifa  No hay datos Péaginas. 30

Area  334cm2-55%

A T R TR TR AR A TR R AT AAN

Erik Lommerde

Un experto en marketing
para la compania danesa

Este especialista en marketing y ventas lleva 12 anos en la comparnia
danesa Novo Nordisk, er la que ha tenido cargos de responsabilidad
en las filiales de los Paises Bajos y el Reino Unido.

por= Redaccion.

Erik Lommerde ha sido nombrado vice-
presidente de Novo Nordisk para Espanay
Portugal, y director general de Nove Nor-
disk Espana. Tras 12 anos en la compania,
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de la filial para los Paises Bajos, ha ;1ccpt;1d()
este nuevo reto en su carrera. Con su nom-
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continuar cambiando el tratamiento de la
diabetes y desarrollando nuevas posibilida-
des en el ambito de la hemotilia.

El nuevo director general de Novo Nordisk
Espaia posce un mdster en Biologia por la
Universidad de Amsterdam v un Execuutive
MBA por la Escucla de Negocios v Erasmus
de la Universidad de Roterdam. Inicio su

carrera en Novo Nordisk en 1995 como de-
legado de ventas en la filial holandesa. En
1998 fue promocionado a la posicion de sa-
les manager del equipo de Arencién Prima-
ria. Despuds, tue promocionado a director
de Ventas, posicion que ocupo durante dos
afios hasta su promocion a director de Mar-
keting v Ventas para los Paises Bajos.

En 2002 se mudo a la tilial de Novo Nor-
disk en ¢l Reino Unido, como direcror de
Marketing para Inglaterra e Irlanda. Poste-
riormente, regresé a los Paises Bajos para
ocupar, durante sicte afos, diferentes po-
siciones de direccion fuera de la farmacéu-
tica, a la que regresd hace seis anos como
director general en los Paises Bajos.

De intereés

aficionado a los deportes.

persigue la excelencia”

tratégicos.

- El nuevo director general de
Novo Nordisk Espana es muy

- Se define a si mismo como “un
jugador en equipo que siempre

- En 2006 fundo su propia com-
paiia, Lommerde BV, que ofre-
cc apoyo a pequenas siart-ups 'y
a grandes multinacionales sobre
ventas, marketing y asuntos es-




